ACADEMIA DE STUDII ECONOMICE BUCURESTI éﬁ& @Q’”%
U %
DEPARTAMENT MANAGEMENT .V m
Cladirea Mihai Eminescu, B-dul.Dacia nr.41, sector 1, etaj 3, "%\% &V/j
sala 1303, tel.021 219 19 00, int.165 %?@%_s é%@f
bai E:D“O((\\

TEMATICA DE CONCURS

Pentru ocuparea postului de lector, pozitia 64

Discipline:

- Managementul aprovizionarii si vanzarilor (engleza)
- Analiza strategica a mediului concurential (engleza)
- Competitivitatea organizatiilor sanitare

- Managementul aprovizionarii si vanzarilor

1. Managementul aprovizionarii $i vanzarilor — concept, continut, trasaturi;

2. Analiza strategicd a mediului concurential in conditiile economiei actuale;

3. Activitatea de vanzare si rolul ei strategic intr-o organizatie;

4. Analiza strategicd a pietei de vanzare;

5. Comportamentul clientilor — componente, factori de influenta, tipuride comportamente;
6. Activitatea de asigurare si gestiune a resurselor materiale si rolul ei strategic intr-0
organizatie;

7. Analiza strategicd a pietei furnizorilor;

8. Caracterizarea, evaluarea si selectia furnizorilor;

9. Instrumente de analiza strategica a mediului concurential;

10. Sursele si dimensiunile avantajului competitiv.
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